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N°
2 de notre palma-
rès des entrepre-
neurs villeurban-

nais dans le secteur BTP.

n

Sylvain Lartaud

Lenoir Métallerie

Villeurbanne.

n

n

Chanel vitrerie peinture
a VENIR LUNDI (VALERIE)

n Raphael Dufer, président

de Chanel SAS. Archives DR

Il y a un an
Chanel SAS arrivait en tête
de notre palmarès « peinture-
plâtrerie » avec un CA 2012
de 17,2 millions d’euros réali-
sé sur ses entités de Vénis-
sieux et Chambéry. Chanel
(plâtrerie, peinture, ravale-
ment de façades), qui dispo-
se aussi de filiales à Greno-
ble, Tournon, Valence, misait
sur l’isolation thermique par
l’extérieur pour se dévelop-
per.

Il y a un an
Lenoir Métallerie se hissait en
pole position de notre palma-
rès « Menuiserie métallique-
serrurerie » avec un CA 2012
de 18,2 millions d’euros.
L’entreprise de Didier Lenoir
comptait bien entamer son
développement dans l’indus-
trie du luxe...

n

Esteves Groupe

n Anthony Esteves, gérant

d’Esteves Groupe. Photo d’Archives DR

Il y a un an
Cinquième de notre palmarès
plâtrerie isolation l’an dernier
(CA 2012 : 7,8 millions
d’euros), Esteves Groupe
(Villefranche-sur-Saône),
comptait trois filiales, dont
l’une à Annecy. Dirigé par
Anthony Esteves, gérant, et
son frère Michael, l’entité
réalisait 80 % de son CA sur
les logements collectifs.

N
o r s u d a c o n n u
« une année difficile sur
le secteur de la construc-

tion de bâtiments neufs», indi-
que son président Jean-Paul
Vergé. Mais le groupe peut
s’appuyer sur ses différentes
filiales – Automanu Industrie
(spécialisée dans les équipe-
ments de quais d’entreprises de
logistique) et GPS (dans la
sécurité), dont l’entité Norsud
distribue l’ensemble des pro-
duits (et fabrique aussi des
portes industrielles) – pour
compenser cette baisse d’activi-
té sur un autre secteur. « 2015
sera une année extrêmement
porteuse sur le plan logisti-

que », avance Jean-Paul Vergé
qui évoque plusieurs projets
avec le marché de la grande dis-
tribution alimentaire et de la
vente en ligne. «Avec l’acquisi-
tion de GPS (qui affiche une
part à l’export de 40 %), nous
sommes désormais en pointe
sur la question des quais sécuri-
sés.» Norsud devrait clôturer le
prochain exercice sur un CA
stable d’environ 26 millions
d’euros (pour 175 salariés).
Mais avec ces objectifs de crois-
sance, le groupe espère remon-
ter à des niveaux de CA qu’il
avait atteints en 2009 (29 mil-
lions d’euros), avant la crise. n

S.L.

Norsudmise sur la logistique
pourbooster sonactivité

Taluyers. Le groupe du Sud lyonnais veut bonifier

l’acquisition de l’entreprise GPS, fin 2013, pour gagner des

parts sur lemarché des produits de sécurité.

n Jean-Paul Vergé. Photo DR

Il y a un an
Troisième de notre palmarès
« Menuiserie métallique-ser-
rurerie », Norsud venait de
connaître une importante
croissance externe grâce à
l’acquisition d’Euroferm
(Mulhouse), Ecila (Pau) et
donc GPS (Haute-Vienne). Le
groupe réalisait au total un
CA consolidé de 26,1 millions
d’euros à fin mars 2013.


